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]Catalunya registró 304 concur-
sos de acreedores en el primer
trimestre, el 22% del total de
España, según PwC. Es de nue-
vo la comunidad con más insol-
vencias, por delante de Valencia
(204) y Madrid (203). La mayo-
ría de insolvencias se registra-
ron en Barcelona (269), seguida
de Girona (21). / Redacción

]La plantilla de Mare Nostrum
(del que forma parte Caixa Pene-
dès) prevé parar hoy cinco mi-
nutos en protesta por el “incum-
plimiento del acuerdo laboral
de fusión”, según los sindicatos.
Mario Rifaterra, de CC.OO. en
Caixa Penedès, dijo que “no se
aplican los pactos de movilidad
de personal”. / Redacción

]La CNMV ha advertido que la
compañía Bellfield Internacio-
nal España, (www.bellfield-bar-
na.com), domiciliada en Lloret
de Mar (Girona), no está autori-
zada para operar. El supervisor
también ha advertido que Klaus
Ulrich Müller, persona vincula-
da a esta sociedad, tampoco está
autorizada. / Redacción

]Digestum Legal SLP, dirigido
por Gabriel Almárcegui San Este-
ban, Xabier Añoveros Trias de
Bes, Enrique Cancelo, Jorge Fa-
yos y Juan Gómez Muñoz, se ha
fusionado con Camps Rovira
Advocats, encabezado por Jaume
Camps, y ARC Advocats de San-
tiago Sáenz Hernaiz. El nuevo
bufete se llama Digestum Legal.
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C arlos Alonso y Toni
Vidal, ingenieros téc-
nicos topógrafos,
montaron su propia

empresa en 1997 en Igualada
con el objetivo de hacer traba-
jos de medición. Al poco, y “pa-
ra llenar las horas en que no te-
níamos trabajo”, vieron la posi-
bilidad de dedicarse también a
la distribución de material de
medición profesional mediante
venta o alquiler. Así fue como
su empresa, Instop, empezó a
trabajar con los productos de la
división de geosistemas de Lei-
ca, fabricados en Suiza.
Hoy el negocio de Instop pro-

porciona, entre otras, lasmáqui-
nas que controlan la tuneladora
o miden el movimiento de los
edificios en todo el trayecto de
las obras de la línea 9 del metro
de Barcelona; en las obras de La
Sagrera las herramientas que in-
dican la dirección hacia la que
hay que excavar, y también ha-
cen la revisión periódica para
ver si los raíles del tren se han
movido.
Éstas son algunas de las gran-

des infraestructuras a las que
proveen del material técnico,
pero entre sus clientes también
hay topógrafos autónomos, de-
coradores, aparejadores y parti-
culares que necesitan herra-
mientas para uso doméstico, co-
mo los autoniveladores láser.
El crecimiento del grupo en

los últimos años ha ido acompa-

ñado del trabajo con grandes in-
genierías y empresas de cons-
trucción. Precisamente de la
mano de éstas, Instop ha empe-

zado a vender y alquilar mate-
rial en proyectos en diversos
países del norte de África, como
Argelia, o en Sudamérica, como
Brasil.
A pesar de la caída de la obra

civil, que para Instop represen-
ta un 70% de sus ventas, en
2010 el grupo cerró con una fac-
turación de seis millones de
euros y para este año prevé cre-
cer, segúnVidal, un 20%. “Nues-
tro crecimiento se basa en dar
más servicio y formación, un va-
lor añadido que nos permite in-
crementar ventas a pesar de la
crisis”, apunta Toni Vidal.
El grupo, que emplea a cator-

ce personas, también integra
otras divisiones de seguridad y
señalización en empresas y ven-
ta de cámaras fotográficas Lei-
ca. Según Vidal, son líderes en
la distribución de los sistemas
de medición profesional en Es-
paña y cuentan con unos 3.000
clientes en activo.c

MAR GALTÉS
Barcelona

L os países asiáticos se es-
tán internacionalizan-
do, y vamos a ver enOc-
cidente una coloniza-

ción de productos y servicios de
calidad. Empresas chinas con
gran potencial empezarán a des-
embarcar en Europa en breve... y
Barcelona tiene las característi-
cas empresariales para ser una
de las puertas de entrada de estas
nuevas inversiones”. Lluís Lluch
y Alejandra Yuste coincidieron
hace tres años en un viaje de pro-
moción económica a China orga-
nizado por la Cambra de Comerç
de Barcelona, donde él era direc-
tor de promoción internacional y
ella asesora en proyectos. De allí
salió la idea de Barcelona Busi-
ness Landing que ahora les ha
convertido en emprendedores.
“Barcelona Business Landing

es una consultora pensada para
atraer negocio, aportando el se-
guimiento y la consultoría a las
empresas”, explican Lluch yYus-
te. Ofrecen información de país,
estudio de mercado, análisis de
inversión o de implantación, bús-
queda de alianzas... “Quizás no
podemos llegar a las grandesmul-
tinacionales, pero sí a las media-
nas empresas que les van detrás y
que también vendrán”. Su objeti-
vo son las empresas industriales
y tecnológicas. “Se está hablando
ya de que Europa vivirá en los

próximos años cierto proceso de
reindustrialización, por el au-
mento de costes en Asia, por los
costes logísticos y para estar más
cerca de los clientes”.
La empresa ha arrancado ofre-

ciendo sus servicios a través de
instituciones como la Cambra o
el Ayuntamiento. En este primer
año esperan un negocio de
200.000 euros. “El objetivo es
crear una red de empresas como
la nuestra que nos permitan una
conectividad global”; el primer
acuerdo ha sido con InQuve, que
desde India dirige Carolina Rius.
En este plan se incluye tener la
representación de instituciones
(por ejemplo, un parque tecnoló-
gico chino) o países extranjeros
que busquen tener en Barcelona
su puerta de entrada a Europa.c
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