INQUVE

Con 26 afios y una formacion especializada en Comercio Internacional,

Carolina Rius cred en 2007 una empresa de consultoria con sede en

Nueva Delhi quie ofrece servicios de asesoramiento y gestion paralas
empresas espariolas que quieran invertir o exportar a la India. Después de |

cuatro afios y con una inversion inicial de 3.012 euros, da servicios a mas

de 300 empresas. (Mas inf.: www.inquve.com)

Asesorade compaﬁias en la India

Carolina Rius representa a empresas privadas e ins

oy emprendedora por naturaleza,

siempre lo he sido, pero en Espana veia

esa forma de vida como algo muy compli-

cado. Sin embargo, cuando llegué a la
India con una beca, conoci a muchos jovenes em-
presarios indios con los que idedbamos futuros ne-
gocios y proyectos. Un dia, un amigo me propuso
ayudar a cinco empresarios indios que buscaban
compaiias espafiolas que quisiesen aprovisionarse
en la India. De ahi surgié la idea de montar mi propio
negocio, tenia 26 anos y una buena formacién
especializada en comercio internacional. Asi nacié
InQuve. Mi idea desde el principio fue ofrecer un ser-
vicio de flave en mano a las empre-
sas espafiolas que quisiesen posi-

ituciones puiblicas espanolas en el pafs asiatico.

conseguir necesita de un buen contacto local. En menos de un mes cerré mi
primer acuerdo con un cliente muy importante, Catai Viajes, y a partir de ahi
vinieron mas proyectos. No sélo ayudamos a quienes quieren abrir sus oficinas
aqui, también ofrecemos servicios de introduccion comercial para aquellas
empresas espafolas, sobre todo pymes, que quieran exportar sus productos
alaIndia, o a otras que quieran gestionar sus compras en este pais. Con los
anos, he conseguido también que organismos oficiales depositasen su confian-
za en mi empresa y ahora somos también representacion institucional de varios
organismos autonomicos que se dedican a la promocion de las exportaciones
en Andalucfa, Galicia, Asturias... Consolidarme como una empresa de referen-
cia aqui ha sido algo progresivo y ha necesitado de mucho esfuerzo. Empecé
trabajando sola en casa, y ahora ya tengo unas oficinas centrales en Nueva Delhi
con empleados que asesoran a mas de 300 compariias. Y es que el éxito de mi
empresa ha sido ofrecer un servicio de calidad a los clientes,
pero ante todo seleccionar sélo a aquellos que realmente tenian

cionarse en el mercado indio, no i EL FUTURO ~ oportunidades de negocio en la India. Al final, asf conseguimos
s6lo asesorarles sino también pro-  «Miproximoretoesconseguir g, gatisfaccion y que el boca-oreja entre las compariias funcio-
trabajar para organizaciones

veerles con todo lo necesario para
que pudiesen instalar sus compariias
en este pais. En definitiva, ser su
equipo en la India. Porque a esta na-
cién es imposible entenderla desde
una oficina en Espana; es un pais
demasiado complicado y donde
hasta lo que parece més sencillo de

multilaterales. comola Unién
Europea o el Banco Asidtico de
Desarrollo, y ser participe en
ternas de mayor envergadura,
ademas de hacer proyectos con
diferentes ONG conelfin de llevar
acabo mivisién de contribuir
aundesarrollo sostenible de
esteincreible pafs.»

ne a nuestro favor. Ahora la crisis nos esté afectando. De he-
cho, ha tenido un doble efecto sobre nosotros: por un lado, la
gran incertidumbre ha hecho que las instituciones hayan redu-
cido el presupuesto para la exportacion, pero por el otro, y de
una manera positiva, las inversiones empresariales han aumen-
tado, puesto que las compafiias han visto que el mercado
nacional se ha agotado y que es necesario buscar vias alterna-
tivas para su negocio. _por Carla dela Vega
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